
Как да стартираме училищна 
компания?

@psharkov sharkov@startitsmart.com
@nikolayanev nik.yanev@startitsmart.com













Защо да бъда предприемач?

















Стъпка по стъпка



Защо повечето компании се 
провалят?

…защото не могат да намерият

достатъчно плащащи клиенти!



2. ПРОДУКТ1. ИДЕЯ

3. ЕКИП 4. РЕАЛИЗАЦИЯ



1. ИДЕЯ







Често хората мислят основно върху идеята, която им е в главата 

и чак, когато всичко е готово търсят аудитория, която да чуе 

идеята.

Хубаво е да подхождамe по друг начин, а именно мислейки първо за 

публиката(клиентите).

Важно е да държим фокуса върху техните постоянни нужди, 

проблемите, които имат, работата, която вършат и влиянието 

на трендовете върху тяхното поведение. Знаейки какво търсят, 

можем да изградим подходящо решение, което да предложим. 





2. ПРОДУКТ



Най-добрите 

продукти печелят.

Правете неща, които да са любими на 

потребителите.



Кои са вашите клиенти?

Имат ли някакви проблеми?

От какво имат нужда?





Приготви първи прототип на продукта и го 
тествай !



3. ЕКИП



В началото мислете за …

Business Development Product Development

Marketing
Sales

Fundraising

Management

HR

Customer support

Software dev.

Design
Legal Hardware dev.

Accounting UX



4. РЕАЛИЗАЦИЯ





Кои са вашите клиенти?

Имат ли някакви проблеми?

Какви са техните нужди?

С какво училището може да помогне?

С какви ресурси разполагате?



Генерирайте идеи използвайки:

 Възможностите, които имате

 Нуждите във вашето училище/град/държава

 Проблемите, които искате да решите



Успех ! 

@psharkov sharkov@startitsmart.com
@nikolayanev nik.yanev@startitsmart.com




